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Distribuicao Percentual de Vendas

iPad M iPhone 1 Machook W Mac M Peripherals

Visualizacao Intuitiva

O grafico de pizza exibe de forma clara e direta a participacao percentual de cada més nas vendas
totais. Isso facilita a identificagao de meses-chave e padroes sazonais.



Tendéncias Sazonais

Picos de Demanda

A analise dos dados de vendas por
més revela os periodos de maior
demanda, permitindo que a equipe se
prepare com estoque e recursos
adequados.

Planejamento Estratégico

Entender as flutuagcoes sazonais auxilia
no planejamento e alocacao eficiente
de recursos, como equipe de vendas,

estoque e investimentos em
marketing.

Oportunidades de Promocgao

Identificar meses com menor volume
de vendas sugere oportunidades para
lancar promocoes e campanhas
especiais para impulsionar as vendas
nessas épocas.



Analise de Dados por Regiao

Regiao A

As vendas nesta regiao
apresentam um padrao
consistente ao longo do ano,
com picos nos meses de
Verao.

A/ Regional Sales

Asia  WSouthAmerica [Europs  WNorthAmerica [ Africa

2.3M

1.6M

Regiao B

Nesta regido, as vendas tém
uma forte sazonalidade, com
altos volumes no final do ano
e baixa atividade no verao.

Elasticity of a linear demand curve (graph)

Price
Elasticity
is larger
than 1
5 |
4 I
| Elasticity
3 is smaller
2 : \ than 1
4 \Demand

0 2 4 6 8 10 12 14 Quaniy

The slope of a linear demand curve is constant, but its elasticity is not. The demand

schedule in the table was used to calculate the price elasticity of demand by the midpoint
method. At points with a low price and high quantity, the demand curve is inelastic. At

points with a high price and low quantity, the demand curve is elastic. 13

Regiao C

As vendas na Regiao C nao
apresentam padroes sazonais
definidos, mas mostram
oportunidades de
crescimento em
determinados meses.

Sales of Oral Care Product by Region
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Identificar Oportunidades

A analise detalhada dos dados de
vendas por més ajuda a equipe a
identificar oportunidades que
podem ser aproveitadas com acoes
estratégicas.

Impulsionar Vendas

Insights Valiosos para Estratégia

Otimizar Recursos

Entender os padrdes sazonais
permite uma alocacao mais eficiente
de recursos, como estoque, equipe
de vendas e investimentos em
marketing.

Conhecer os periodos de maior e menor demanda possibilita lancar promocodes e
campanhas direcionadas para impulsionar as vendas nos momentos certos.



