Analise Visual de Vendas
por Cidade

Essa analise visual das médias de vendas por cidade oferece uma
perspectiva clara e imediata sobre o desempenho de vendas em
diferentes regides, permitindo que a equipe de vendas identifique
oportunidades e tome decisdes estratégicas.



Comparando o Desempenho de

Vendas

Cidades Lideres

As cidades com as maiores
medias de vendas
apresentam uma vantagem
competitiva que pode ser
explorada, revelando insights
sobre praticas de sucesso a
serem replicadas.

Cidades com
Desempenho Médio

Nesses mercados, ha
oportunidades de melhoria
que podem impulsionar o
crescimento das vendas,
como investirem
treinamento da equipe e
estratégias de marketing
segmentadas.

Cidades com Baixo
Desempenho

Essas cidades representam
areas com potencial a ser
explorado, exigindo uma
analise mais profunda das
dificuldades e a
implementacao de acoes
corretivas especificas.
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Tendéncias Regionais

Regiao Norte AGJ

As vendas nessa regiao apresentam

um crescimento constante, indicando
a necessidade de aumentar a presenca [2 ———— Regiao Sudeste
e os investimentos nesse mercado. A regiao Sudeste demonstra um

padrao sazonal nas vendas, com picos

em determinadas épocas do ano que

Regiao Sul _[33 devem ser considerados no
Apesar de ter uma média de vendas planejamento.

mais baixa, a regiao Sul apresenta um
potencial de crescimento com a
implementagao de estratégias
customizadas.
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Investindo no Futuro

1 Treinamento da Equipe 2 Analise de Mercado
Investir no desenvolvimento Realizar pesquisas aprofundadas
continuo da equipe de vendas, sobre tendéncias, preferéncias e
oferecendo treinamentos e necessidades dos clientes em cada
capacitacoes, é essencial para cidade permitira direcionar as
melhorar o desempenho em todas as estratégias de forma mais eficaz.
regioes.

3 Planos de Incentivo

Implementar planos de incentivo e recompensas para a equipe de vendas pode
impulsionar o engajamento e a motivacgao, resultando em melhores indices de
vendas.




Realizagoes e Proximos Passos

Conquistas Notaveis Oportunidades Planos Futuros

A equipe de vendas Emergentes Nossos proximos objetivos
alcangou marcos ldentificamos mercados incluem expandir a
significativos, como o promissores na regiao presenca em regides com
aumento de 15% nas vendas Norte que apresentam um baixo desempenho e
médias em cidades-chave potencial de crescimento implementar programas de

da regiao Sul. acima da média nacional. fidelizacao de clientes.



